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mantenimiento. Además, su-
pera las exigencias de los 
principales fabricantes y se 
adapta a los más altos están-
dares de gasóleo de calefac-
ción exigidos en Europa, con 
niveles más restrictivos inclu-
sive que los del gas natural. 

 
RENDIMIENTO. Con este 
gasóleo la escala de rendi-

FRANCISCO CERNADAS 
Santiago 

Con más de veinticinco años 
de experiencia en la distribu-
ción de gasóleo a domicilio, 
Codisoil se caracterizado por 
la evolución hacia un servicio 
adaptado a las necesidades de 
los clientes. Por ello, se centra 
actualmente en el nuevo ga-
sóleo calefacción, el BiEnergy 
e+10 de Repsol, que se carac-
teriza por reducir el consumo 
y las emisiones a la atmósfe-
ra, equiparándose y superan-
do en muchos casos al gas na-
tural y a los demás sistemas 
existentes en la actualidad. 

Por sus características, se 
le considera el producto ener-
gético del futuro, puesto que 
consigue ahorros de un 5 % 
en las calderas convenciona-
les y de un 30 % en las nuevas 
de condensación, a la vez que 
reduce las emisiones de óxido 
de nitrógeno un 20 % y las de 
óxido de azufre un 98 %. 

Así, se ha mostrado como 
la mejor fuente de energía 
por su potencia calorífica y 
por su menor nivel de emisio-
nes, especialmente desarro-
llado para las calderas do-
mésticas que incorporan tec-
nología de condensación y 
quemador de llama azul, per-
mitiendo obtener un rendi-
miento máximo y un mínimo 

miento de los diferentes sis-
temas de calefacción existen-
tes sufre una modificación 
importante, ya que se vuelve 
a situar como el mejor siste-
ma frente a otras energías co-
mo la bomba de calor (de me-
nor rendimiento en zonas 
con bastante oscilación de 
temperaturas, como ocurre 
en la mayor parte de Galicia), 
los pellets (de rendimiento 
más inestable y con mucho 
gasto en mantenimiento), e 
incluso el gas natural (con 
problemas en las tarifas que 
establece en sus contratos y 
mucho más inseguro). 

 
CODISOIL. Actualmente, la 
empresa creada a finales de 
1992 en la provincia de Pon-
tevedra está presente en toda 
Galicia y también en Sala-
manca, Zamora, Valladolid y 
Madrid, donde posee su se-
de central. 

Además de la distribución a 
domicilio (tanto de calefac-
ción como agrícola, industrial 
y de automoción), Codisoil 
presta servicios de limpieza 
(recomendable para realizar 
cada 5/10 años), pruebas pe-
riódicas (obligatorias cada 
cierto tiempo para determina-
dos tipos) y revestimientos y 
conversión a doble pared de 
depósitos, así como desatas-
cos, limpieza industrial, ges-
tión de residuos, vaciado de fo-
sas y distribución de AdBlue. 

Codisoil se centra en 
BiEnergy e+10, nuevo 
gasóleo calefacción 

La empresa gallega lo distribuye a domicilio por toda la comu-
nidad, Salamanca, Zamora, Valladolid y Madrid. Foto: Codisoil

Santiago. Las renovables, con 
una progresión del uno por 
ciento este año, no solo van a 
resistir a la caída de la deman-
da energética global, la más 
pronunciada desde el final de 
la Segunda Guerra Mundial, 
sino que en 2021 se espera 
que tengan un despegue de 
casi el 10 %, el mayor desde 
2015, y ese movimiento conti-
nuará más adelante. 

“En 2025, las renovables es-
tán destinadas a convertirse 
en la mayor fuente de genera-
ción eléctrica en el mundo y 
poner fin a cinco décadas del 
carbón como primer provee-
dor”, destacó Fatih Birol, el di-
rector ejecutivo de la Agencia 
Internacional de la Energía 
(AIE), en el informe anual del 
organismo sobre este sector. 

En ese 2025, apuntan, las 
renovables representarán un 
tercio de la producción eléc-
trica global, gracias, en pri-
mer lugar, a las centrales hi-

Se prevé un crecimiento 
de un 10 % de las energías 
renovables para el 2021

droeléctricas, pero también a 
las solares y eólicas, que van a 
cobrar cada vez más peso. 

Este empuje se debe a la rá-
pida reducción de los costes de 
esas tecnologías, que en mu-
chos países generan electrici-
dad a precios inferiores a los 
de las centrales de carbón y de 
gas. En términos relativos, se 
espera un rápido desarrollo de 
las instalaciones eólicas mari-
nas, que en 2025 supondrán 
una quinta parte del mercado 
de los aerogeneradores. 

La AIE calcula que la rece-
sión económica de 2020 su-
pondrá un descenso del 5 % 
en el consumo energético 
mundial, pero las renovables 
eludirán la caída con una ex-
pansión del 7 % en la genera-
ción eléctrica. 

Los principales contribu-
yentes a esa expansión serán 
China y Estados Unidos, con 
aumentos del 30 % en la ener-
gía eólica y en la solar fotovol-
taica, lo que se explica por la 
voluntad de las empresas im-
plicadas de completar sus 
proyectos antes que de que 
cambien las actuales políticas 
de incentivos. ECG

Están destinadas a 
convertirse en 2025 en 
la mayor fuente de 
generación eléctrica
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nuevas tecnologías, que son más efi-
cientes. Pero también es verdad que 
siguen teniendo mucho peso los mé-
todos calefactables tradicionales. 

¿Cuál es la principal variación? 
El gran cambio es en el tipo de 

combustible, que nos traslada a la tec-
nología de pellet, con una demanda 
brutal, y ahí somos especialistas. Te-
nemos grandes aliados, con grandes 
fabricantes que garantizan la mayor 
calidad del producto como Baxi, Sau-
nier Duval, Ferroli o Domusa.  

Son especialistas en trabajar con 
primeras marcas. 

Garantizamos siempre el mejor 
precio del mercado, porque nuestro 
compromiso empresarial es que el 
cliente pueda tener de la forma más 
económica posible una mejora de su 
hábitat. Como nuestra política es ser 
tan agresivos en el precio no quere-
mos que eso se malinterprete y por 

Enfocados hacia el cliente profesional, 
Bricomart cuenta con todo tipo de 
material para la actual campaña de 
climatización. Especializados, sobre 
todo, en pellets, ponen sus productos 
a disponibilidad de los clientes no só-
lo de Santiago, sino de toda Galicia, 
gracias a su servicio de transporte. 

¿Cuál es el compromiso de Brico-
mart con el cliente? 

Somos una empresa de distribu-
ción de material de construcción y 
reforma, enfocados a un cliente pro-
fesional, pero con la puerta abierta al 
particular. Nuestros compromisos 
son precios de almacén, los mejores 
del mercado; stock de almacén y dis-
ponibilidad continua de productos; 
calidad de productos profesionales, 
sólo vendemos primeras marcas; y 
rapidez en la compra, donde no tene-
mos esperas ni colas para una aten-
ción profesional. Todo ello unido, ac-

tualmente, al compromiso de un en-
torno seguro, cumpliendo todos los 
protocolos y con certificado homolo-
gado de área segura. 

En esta campaña especial de cale-
facción, ¿con qué productos cuentan? 

Vendemos productos de calefac-
ción de toda índole. Desde la ali-
mentación de agua con la tubería, 
toda la parte de calderas (de gasoil 
o de pellet), estufa de pellet y com-
bustibles (pellet, queroseno o gas). 
Todo lo necesario para que cual-
quier vivienda unifamiliar, o inclu-
so cualquier gran instalación, esté 
preparada para esta campaña de 
climatización, incluso con bombas 
de calor, aerotermias, suelos ra-
diantes y bombas de frío-calor. 

¿Existe un cambio de tendencia ha-
cia sistemas térmicos más eficientes? 

Hay un cambio de tendencia claro, 
en el que empiezan a tener cabida las 

ello trabajamos únicamente con 
marcas reconocidas y prestigiosas, 
para que se pueda apreciar que, en 
el mismo producto, de las mismas 
características e incluso del mismo 
modelo, hay una diferencia muy 
grande, entre mínimo un 5 y un 20 % 
más barato, con cualquier estable-
cimiento de la competencia. 

En la situación actual, si cabe, se po-
ne en valor el estar bien equipados. 

Cada vez, por la situación actual, 
pasamos más tiempo en nuestros 
domicilios y las viviendas han toma-
do una revalorización, sobre todo, 
personal. Entre ella destaca toda la 
parte de calefacción, pero no se de-
be olvidar el aislamiento. No sólo es 
imprescindible calefactar o refrige-
rar, según la estacionalidad, sino 
que el elemento fundamental es que 
esa vivienda tenga un aislamiento 
suficientemente bueno. Así, hay que 

tener en cuenta las ventanas, los ais-
lamientos de los tabiques o de los te-
chos para que sean correctos. 

¿Qué medidas están tomando 
contra la covid? 

Hemos tomado medidas, tanto 
como un protocolo interno como ex-
terno. Así, la entrada y salida de los 
trabajadores es diferente al del res-
to de personas, hay geles hidroalco-
hólicos y mascarillas para todos los 
colaboradores y se toma la tempera-
tura. Asimismo, hemos aumentado 
la plantilla de limpieza para que con-
tinuamente se estén limpiando zo-
nas comunes, mientras que los ca-
rros y cestas no son reutilizables, si-
no que pasan un proceso de desin-
fección. A mayores, cada cierto 
tiempo, realizamos pulverizaciones 
del establecimiento por empresas 
homologadas, y también somos 
muy rigurosos con la mercancía.

ALEJANDRO REY PIÑEIRO Director Bricomart Santiago

“Garantizamos un gran 
stock, el mejor precio  
y un asesoramiento 
personal y profesional”
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Especializados en la distribución y 
comercialización de productos y 
equipamientos relacionados con el 
mundo de la fontanería, la calefac-
ción, la climatización, el gas, las pis-
cinas, los jardines y los baños, Su-
ministros Bermúdez Ulloa SL co-
menzó su andadura empresarial 
en el en 2001. 

Con el objetivo y la idea empre-
sarial de proveer a todos sus clien-
tes de artículos de calidad que faci-
liten una solución integral a todas 
las necesidades que puedan surgir, 
cuentan ya con más de quince 
años de experiencia, presencia y 
trayectoria en el mercado, situán-
dose como una entidad de referen-
cia en el sector. 

En la actualidad, la empresa tie-
ne cuatro delegaciones, ubicadas 
todas ellas en distintos emplaza-
mientos estratégicos de la provin-
cia de A Coruña (Culleredo, A Coru-
ña, Ferrol y Santiago de Compos-
tela), con las que pretenden dar SEDES. La empresa cuenta con cuatro delegaciones: Culleredo, A Coruña, Ferrol y Santiago. Foto: S.B.U.

una amplia cobertura, gracias a sus 
más de 8.000 metros cuadrados de 
exposiciones, sus tiendas, los alma-
cenes y su servicio de transporte 
para llegar a todos los puntos de la 
provincia. 

Asimismo, su excelente equipo 
humano, formado por más de 
treinta y cinco personas, está com-
prometido con la misión empresa-
rial de Bermúdez Ulloa, trabajando 
por la mejora continua, personal y 
grupal, así como con una perma-
nente formación en todas las inno-
vaciones tecnológicas que se pre-
sentan en su ámbito, con el objeti-
vo de atender y asesorar de la me-
jor manera posible al cliente. 

Por otra parte, su labor se ve for-
talecida también por su amplio 
stock permanente de los principa-
les productos que comercializan, 
ya que valoran, por encima de todo, 
que su servicio asegure una entre-
ga en tiempo y forma, con su co-
rrespondiente asesoramiento, so-
porte técnico y posterior servicio 
posventa. 

Todo su trabajo tiene como me-
ta el seguir dotando a la empresa de 
planes de innovación tecnológica, 
adaptándose a las necesidades ac-
tuales del sector, que sirvan para 
seguir dando la mejor imagen y 
servicio al comprador. 

A mayores, también son especia-
listas en el diseño de cuartos de ba-
ño, trabajando con las mejores 
marcas y estando a la vanguardia, 
generando una experiencia agra-
dable y funcional en su entorno a 
los clientes. 

La entidad lleva más de quince años dedicada a la distribución y comercialización 
de productos de calefacción, climatización, piscinas, jardín, gas y baños // Su meta, 
proveer de artículos de calidad que faciliten una solución integral  TEXTO: Brais Fdez.

Bermúdez Ulloa, experiencia 
e innovación en fontanería
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Especializados en la distribución 
de todo tipo de equipos de calor, es-
pecialmente, de calderas y estufas 
de pellets, Dislume, desde su sede 
en el Polígono Industrial de A Pi-
caraña, en Padrón, llega a las vi-
viendas y hogares de personas de 
todo el territorio nacional. Su buen 
hacer, liderados por Óscar Perol, y 
la apuesta por un servicio comple-
to los ha llevado a situarse como 
una entidad de referencia en el 
mercado nacional.  

Desde su apertura en 2014, la 
empresa gallega se ha centrado en 
las energías renovables, atendien-
do a una demanda en crecimien-
to. Formado por un equipo de ocho 
personas, cuentan con un departa-
mento de ingeniería, servicio técni-
co propio y distribuidores por to-
da Galicia. 

Asimismo, tienen dos marcas 
propias de pellets, estufas Terma-
lix y calderas Dislume, las cuales 
comercializan por toda la Penín-
sula Ibérica, aunque también dis-
tribuyen y realizan el servicio téc-
nico de otras marcas europeas de 
reconocido prestigio. Para ello, y 
gracias al trabajo de ingeniería, 
llevan a cabo estudios y cálculos 
energéticos para conseguir el ma-
yor rendimiento de las instalacio-
nes, así como el desarrollo de pro-
yectos, tanto a nivel doméstico co-
mo industrial. 

Sin olvidar otras renovables, co-
mo la aerotermia, la energía foto-
voltaica o las bombas de calor, Dis-

lume se ha centrado desde un co-
mienzo en la biomasa. “A biomasa 
é no que cremos e confíamos, pe-
ro sempre cun ollo posto noutras 
enerxías como a aerotermia, pola 
comodidade e confort, ou fotovol-
taica”, explica su gerente, Óscar Pe-
rol Pardo. 

Precisamente, distribuyen un 
número muy alto de estufas de pe-
llets e incluso comercializan el 
combustible, por lo que están pre-

sentes en todas las ferias del sec-
tor con sus productos. La princi-
pal ventaja, indican, es el precio de 
estos sistemas, pero también el 
ahorro energético que producen. 

“O aforro económico é moi im-
portante. É a enerxía que mellor 
funciona como complemento para 
un sistema de calefacción, pero 
mesmo se pode adaptar como a 
principal fonte para unha vivienda. 
Ademais, as instalacións son máis 

Dislume, centrados en equipos de calor
La empresa padronesa, especializada en estufas y calderas de pellets, distribuye sus productos por toda 
la Península // Además, también realizan instalaciones de otras energías renovables  TEXTO Brais Fdez.

Arriba, stand de Dislume en una de las múltiples ferias a las que asisten. Abajo. su gerente, Óscar Perol. Fotos: Dislume

sinxelas, é un método moi seguro, 
moi limpa e reduce enormemente 
a emisión de gases CO2”, destaca. A 
mayores, merced a los últimos 
avances del mercado, ya son pro-
gramables, casi al estilo de una es-
tufa eléctrica, por lo que los resul-
tados son muy buenos y los clientes 
“quedan moi satisfeitos”.  

Por otra parte, con la venta del 
pellet también ayudan al sector 
maderero gallego, una ventaja pa-
ra la industria local, pero también 
a nivel comercial, puesto que dada 
la enorme competencia ayudará a 
estabilizar los precios.  

Gracias a ese servicio completo, 
consiguen que el cliente pueda dis-
frutar del producto en un período 
máximo de una semana. Para ello, 
disponen de todo el stock posible, 
por lo que desde la compra a un dis-
tribuidor hasta la instalación pue-
den pasar apenas tres o cuatro dí-
as, mientras que el proceso de colo-
cación dura un día o dos.  

En este sentido, su departamen-
to de ingeniería, uno de los activos 
más importantes de la empresa, 
está en continuo contacto con los 
instaladores, facilitando todo tipo 
de esquemas, montajes y solven-
tando dudas, incluso en el servicio 
posventa.  

Así, con una base bien sólida y 
los objetivos bien marcados, Dislu-
me seguirá apostando por las reno-
vables para seguir creciendo en un 
sector que muestra una clara ten-
dencia al alza.  
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Siguiendo las directrices de la nor-
mativa europea, la implementa-
ción de los contadores individua-
les en los edificios supondrá, ade-
más de una adecuación a la reduc-
ción de la emisión de gases, un 
ahorro energético y monetario 
muy importante. 

Según diversos estudios realiza-
dos, como el de la Asociación Nacio-
nal de Instaladores de Repartidores 
de Costes de Calefacción (Anirca), la 
instalación de estos sistemas de ca-
lefacción o refrigeración en sustitu-
ción de los centrales ahorrará a las 
familias españolas una media de 
doscientos euros al año. 

En total, el ahorro global de los 
hogares españoles alcanzaría los 
340 millones de euros, según cál-
culos de la asociación, que estima 
que unos 1,7 millones de viviendas 
con calefacción central tendrán 
que pasarse a unos contadores 
que permiten una reducción de 
hasta un treinta por ciento en la Deberán estar activos, como máximo, en mayo de 2023. Foto: Freepick

factura anual a los dos años de su 
instalación. 

Este hecho supondrá el fin de la 
calefacción central tal como se co-
noce, logrando evitar el despilfarro 
que se produce en muchas comuni-
dades de vecinos, beneficiando, por 
otra parte, a aquellas viviendas en 
las que se haya invertido en buenos 
aislamientos. Asimismo, la norma-
tiva viene marcada por la obtención 
de un censo de radiadores de cada 
edificio, con el fin de identificar po-
sibles instalaciones adicionales. 

Todas estas medidas están apro-
badas desde este verano por un re-
al decreto del Consejo de Ministros, 
cumpliendo así la legislación de una 
Unión Europea que mantiene abier-
to un procedimiento de infracción 
contra España desde 2015, y supone 
la trasposición completa de la Direc-
tiva de Eficiencia Energética. 

A tenor de lo indicado por el Mi-
nisterio para la Transición Ecoló-
gica y el Reto Demográfico, su apli-

cación reducirá el gasto energético 
en las viviendas y proporcionará un 
ahorro medio del 24 %. 

Con todo, sólo se aplicará en 
construcciones con sistemas cons-
truidos antes de que se aprobara el 
Reglamento de Instalaciones Tér-
micas en los Edificios, que data de 
1998, puesto que los edificados pos-
teriormente ya están obligados a 
instalar dispositivos de contabiliza-
ción individuales. 

No obstante, quedan exentos los 
situados en las zonas más cálidas de 
España (Canarias, Baleares, Ceuta, 
Melilla, parte de Andalucía y el arco 
mediterráneo) y aquellos en los que 
la inversión no pueda recuperarse 
en un máximo de cuatro años a par-
tir de los ahorros que se generen. 

El 1 de febrero de 2021 deberán 
contar con presupuestos los edifi-
cios de uso no residencial y los que 
estén situados en la zona climática 
más fría (E) y tengan veinte vivien-
das o más. El 1 de julio de 2021 se-
rá el turno para los de menos de 
veinte casas y que se sitúen en la zo-
na E, o los de al menos veinte situa-
dos en la zona climática D. Los si-
guientes tramos se cumplirán el 1 
de diciembre y el 1 de febrero de 
2022 para los de las áreas D y C, res-
pectivamente. 

A partir de esas fechas límite, se-
rá obligatorio instalar los contado-
res en un plazo de quince meses, 
por lo que deberán estar activos no 
más tarde del 1 de mayo de 2022, 1 
de octubre de 2022, 1 de marzo de 
2023 y 1 de mayo de 2023, en fun-
ción del tipo de edificio. 

Adaptándose a la normativa europea, España se encamina a la instalación de este 
tipo de sistemas, en sustitución de los centrales // Proporcionará una reducción 
media del 24 %, según el Ministerio, en el gasto energético de los hogares TEXTO F.C.

Contadores individuales en 
edificios, claves para el ahorro
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restación de 20.000 hectáreas al año 
(2020-2050), por el aumento del 4 
% de la superficie de tierras foresta-
les y mejora de la gestión forestal y 
la restauración de 50.000 hectáreas 
de humedales. 

De acuerdo con ella, en 2050 el 
sistema energético en el país esta-
rá basado fundamentalmente en 
energías renovables, representando 
un 97 % en el consumo final. Para 
esa fecha se estima que España pa-
sará de importar el 73 % de la ener-
gía consumida en 2018 al 13 %, con 
un ahorro acumulado en importa-
ciones de combustibles fósiles entre 
2021 y 2050 de aproximadamente 
344.000 millones de euros. 

Se trata de un documento “estra-
tégico” que muestra las múltiples 
oportunidades para la creación de 
empleo y el crecimiento económi-
co y servirá de “guía” para orientar 
las inversiones en los próximos 
años, con vistas a apuntalar el com-
promiso del Gobierno con el cambio 
de modelo hacia una economía ver-

En la senda para lograr la neutra-
lidad climática no más tarde del 
2050, España ha lanzado la “Estra-
tegia a Largo Plazo para una Econo-
mía Española Moderna, Competiti-
va y Climáticamente Neutra en 
2050” (ELP 2050). Esta responde a 
los compromisos como estado 
miembro de la Unión Europea y 
con el Acuerdo de París, identifican-
do las oportunidades que ofrece esa 
transición en materia económica y 
de generación de empleo. 

La ELP se alinea con el aumento 
de ambición climática a nivel inter-
nacional liderado por la UE, que as-
pira a ser el primer continente neu-
tro en emisiones en 2050. La Comi-
sión Europea apuesta por incre-
mentar el objetivo europeo de 
reducción de emisiones a 2030, pa-
sando de al menos un 40 % respec-
to a 1990 a un mínimo de un 55 %. 

El documento permitirá que Espa-
ña reduzca, no más tarde de dichos 
plazos, sus emisiones de gases de 
efecto invernadero (GEI) en un 90 % 

Las energías renovables, claves para desarrollar este proceso. Foto: Freepick 

respecto a 1990. Esto implica reducir 
las emisiones de dióxido de carbono 
desde los 334 millones de toneladas 
equivalentes en 2018 a un máximo de 
29 en 2050. El 10 % restante de las 
emisiones será absorbido por los su-
mideros de carbono, lo que supone 
alcanzar la neutralidad climática. 

La ELP completa el Marco de 
Energía y Clima del Gobierno jun-
to al Proyecto de Ley de Cambio Cli-
mático y Transición Energética, la 
Estrategia de Transición Justa, la 
Estrategia de Pobreza Energética, el 
Plan Nacional de Adaptación al 
Cambio Climático y, en especial, el 
Plan Nacional Integrado de Energía 
y Clima (2021-2030). Las medidas 
articuladas ya han sido desarrolla-
das y puestas en marcha en los úl-
timos meses mediante el desarro-
llo de estrategias, hojas de ruta y dis-
posiciones legislativas.  

El capital natural, protagonista de 
esta Estrategia por su contribución 
a la absorción de CO2 de la atmós-
fera, se reforzará mediante la refo-

de, según el Ministerio para la Tran-
sición Ecológica. 

La ELP favorecerá la conserva-
ción de la biodiversidad y generará 
efectos positivos en la salud y en la 
calidad de vida al reducir contami-
nantes atmosféricos como el dióxido 
de azufre (SO2) en un 55 %; los óxidos 
nitrosos (NOX) en un 38 % y las par-
tículas finas PM2.5, en un 36 %. 

 
IGUALDAD Y TRANSICIÓN. Estas 
medidas centran una especial aten-
ción en los colectivos vulnerables, así 
como a los habitantes de zonas en 
Transición Justa, para generar opor-
tunidades de empleo sostenible, es-
pecialmente en el entorno rural. 

El documento integra una pers-
pectiva de género con enfoque de 
igualdad, e identifica las oportunida-
des para la descarbonización de los 
diferentes sectores económicos, ex-
puestos en las próximas décadas a 
un proceso de cambio tecnológico y 
la penetración de energías renova-
bles, con importantes oportunidades 
en toda la cadena de valor industrial. 

Esto conllevará la reducción del 
consumo de energía primaria y de 
las emisiones en el transporte y en 
la movilidad, así como en la indus-
tria o en el sector agropecuario y se 
producirán grandes cambios de há-
bitos y la implementación de la eco-
nomía circular.

España ha lanzado una estrategia que tiene por objetivo lograr 
la neutralidad climática en 2050 // Estas suponen también 
oportunidades económicas y generación de empleo TEXTO Efe

Importante apuesta por la 
descarbonización del país
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de 19 grados aproximadamen-
te, lo que implica una renova-
ción continua durante las 24 
horas, sin abrir ventanas. 

En este sentido, Vaillant tie-
ne una regulación, el senso-
CONFORT, con la que es capaz 
de controlar los dos generado-
res conformando un sistema, 
para ser lo más eficientes po-
sibles los generadores y que se-
an capaces de trabajar conjun-
tamente favoreciendo el con-
fort del usuario final.

CARMEN LAMELA 
Santiago 

Aprovechando las capacida-
des de la aerotermia, un siste-
ma renovable capaz de dotar 
a las viviendas unifamiliares, 
albergues, residencias y vi-
viendas en altura de los ser-
vicios de calefacción, refrige-
ración y agua caliente sanita-
ria, Vaillant ha sacado al mer-
cado la primera bomba con 
gas R290, la aroTHERM Plus. 

Esta bomba de calor es la 
que tiene el mayor rendi-
miento medio estacional 
SCOP, rendimiento a diferen-
tes temperaturas exteriores e 
impulsando a diferentes tem-
peraturas interiores, pues se 
adapta y puede trabajar per-
fectamente tanto con suelo ra-
diante como radiadores. Con 
este gas se reduce el poder de 
calentamiento atmosférico 
(PCA) en 225 veces sobre los 
existentes hasta el momento. 

Por otra parte, otro aspecto 
muy importante en la situa-

ción actual es la ventilación de 
las viviendas y para ello exis-
ten equipos mecánicos con re-
cuperación de calor. Con ellos, 
de las estancias húmedas (ba-
ños, aseos y cocinas), se extrae 
el aire caliente viciado y se ha-
ce pasar por el recuperador de 
calor y le transfiere calor al ai-
re limpio del exterior a una 
temperatura más baja. De es-
te modo, se renueva el aire de 
la vivienda y se introduce pre-
calentado, a una temperatura 

Vaillant ha sacado al mercado la primera bomba de calor 
con gas R290, la aroTHERM Plus. Foto: Vaillant

Vaillant, aerotermia 
y ventilación con 
recuperación de calor

se e chegar aos últimos avan-
ces do sector xa que, como 
din, as marcas e os comer-
ciais tamén están en continuo 
desenvolvemento. 

Traballando cos mellores 
fabricantes, buscan sempre 
a eficiencia enerxética e 
manteñen un claro compro-
miso de calidade. Por iso, 
móvense por todo o territo-
rio galego para levar a cabo 
as súas instalacións.   

BRAIS FDEZ, 
Santiago 

No 2018, logo de varios tra-
ballando separados como 
autónomos pola crise econó-
mica, Anxo, Pablo e Diego 
xuntáronse de novo para for-
mar Grado Zero Enerxía. Os 
tres traballaban xuntos con 
anterioridade, nunha entida-
de de enerxías renovables, 
mantendo unha amizade 

que os levou a montar este 
novo proxecto. 

Nel, despois dun duro co-
mezo, encárganse de instala-
cións de fontanería, enerxías 
renovables, climatización, fo-
tovoltaicas e renovación de ai-
re, pero tamén se adaptan ás 
novas necesidades como as 
vivendas passivhaus. 

Grazas a súa formación 
continua, acudindo a cursos e 
charlas, conseguen adaptar-

INSTALACIÓNS. Buscando a eficiencia enerxética, cobren todo o proceso. Foto: G.Z.E.

Grado Zero, innovación 
continua en instalacións  
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origen natural y renovable, 
como el hueso de aceituna y 
las cáscaras de frutos secos. 

Asimismo, la empleada en 
España es de origen local y ge-
nera una importante activi-
dad económica en muchas 
zonas. De este modo, la cade-
na de producción de esta 
fuente de energía para el sec-
tor residencial creó 842 nue-
vos empleos hasta llegar a los 
6.000 trabajadores directos. 

F.CERNADAS 
Santiago 

El incremento de la instala-
ción de nuevas estufas y calde-
ras de biomasa de uso resi-
dencial, con potencias hasta 
50 kilovatios, ha registrado en 
2019 un crecimiento en el vo-
lumen de negocio del 17,3 % 
respecto al año anterior, has-
ta los 356 millones de euros, 
según el Informe Anual del 
Observatorio de Biomasa que 
está elaborando la Asociación 
Española de la Biomasa. 

Al finalizar del pasado año, 
operaban en España 343.706 
estufas y calderas, instaladas 
sobre todo en viviendas inde-
pendientes, para un total de 
casi cincuenta y ocho mil 
equipos más que el año ante-
rior, lo que supone un incre-
mento de casi el diez por cien-
to en el número de unidades 
comercializadas.  

El uso de este tipo de ener-
gía muestra una tendencia 
creciente, siendo la alternati-
va más eficaz para calentar 
segundas residencias. La ca-
pacidad de darle una utilidad 

a los residuos orgánicos o su 
contribución al medio am-
biente, con la disminución de 
la emisión de dióxido de car-
bono, son alguna de las poten-
cialidades para la elección de 
estos sistemas. 

Las estufas y calderas de 
biomasa para uso residencial 
consumieron en 2019 alrede-
dor de 447.000 toneladas de 
pellet y otras 350.000 tonela-
das de biocombustibles de 

Esta fuente de energía genera trabajo en el rural. Foto: Freepick

Aumenta el uso de la 
biomasa para hogares

ro determinado de árboles, si 
apuestan por la aerotermia 
en lugar de por otros siste-
mas tradicionales. 

A mayores, su amplia ga-
ma de bombas de calor se 
complementa a la perfección 
con soluciones de energía so-
lar fotovoltaica y suelo ra-
diante. Además, la conectivi-
dad permite, mediante APP, 
controlar la climatización del 
hogar desde el móvil. Y a eso 
le añaden un amplio y cuali-
ficado servicio técnico oficial.

F. CERNADAS 
Santiago 

Saunier Duval, marca líder 
con más de cien años de his-
toria en el mercado del con-
fort, siempre ha destacado 
por proteger el medio am-
biente desarrollando siste-
mas de climatización renova-
bles cada vez más eficientes 
y sostenibles. Por ello, lo tie-
ne claro, la aerotermia es el 
futuro y el mejor ejemplo son 
sus “Sistemas Genia”, una 
amplia gama de soluciones 
para calefacción, agua calien-
te y refrigeración que se 
adaptan a cualquier vivienda 
y ofrecen el máximo confort 
en climatización. 

La eficiencia viene marca-
da por unas bombas de calor 
que presentan consumos 
muy reducidos, ya que obtie-
nen energía del aire de forma 
sencilla. Como mínimo, el 80 
% proviene de esta fuente de 
energía renovable, lo cual se 
traduce en un ahorro anual 
que puede alcanzar hasta el 
65 % respecto a otros siste-
mas y una calificación ener-

gética A+++ en calefacción y 
A+ en agua caliente. 

Mientras tanto, la sosteni-
bilidad se centra en el respe-
to al medio ambiente, ya que 
al no haber combustión y 
contar con refrigerantes na-
turales, producen menos 
CO2. Para medir ese impac-
to, en Saunier Duval, han te-
nido la gran idea de “tradu-
cir” las emisiones a árboles, 
una medida con la que pue-
den conocer cuánto trabajo 
están ahorrando a un núme-

Los sistemas de aerotermia producen ahorro energético y 
ayudan al cuidado del medio ambiente. Foto: Saunier Duval

Saunier Duval, marca 
líder en aerotermia


